
 

 

PERFIL DE EGRESO Y COMPETENCIAS 

Técnico Especializado en Administración de Negocios Internacionales | 3 Años | 

Modalidad 100% Virtual 

 

En Leaside Business School, formamos especialistas técnicos capaces de liderar la 

expansión y operatividad comercial de las empresas en el mercado global. Nuestro plan 

de estudios integra la inteligencia comercial, la gestión aduanera y la distribución física 

internacional, asegurando que nuestros egresados posean un perfil estratégico, 

intercultural y altamente competitivo. 

 

PILARES DE FORMACIÓN 

Enfoque Profesional y Global: Orientado a la expansión corporativa en mercados 

extranjeros. Prepara para diseñar estrategias de internacionalización, aprovechar 

tratados de libre comercio, gestionar finanzas internacionales y adaptar modelos de 

negocio a diversas culturas globales. 

Enfoque Práctico y de Corto Plazo: Centrado en la operatividad comercial diaria. Se 

enfoca en la ejecución ágil de importaciones y exportaciones, el manejo de 

documentación aduanera, el cálculo de costos de distribución física internacional y el 

cumplimiento de regulaciones fronterizas inmediatas. 

Enfoque Emprendedor y de Liderazgo: Dirigido a la gestión multicultural y la creación 

de negocios sin fronteras. Prepara para liderar equipos internacionales, negociar 

acuerdos estratégicos de alto nivel y fundar empresas nativas globales (como agencias 

de comercio, consultoras de expansión o startups transnacionales). 

 

COMPETENCIAS CLAVE EN COMERCIO Y GESTIÓN GLOBAL 

Al egresar, el profesional dominará las siguientes competencias alineadas a las 

exigencias del mercado internacional actual: 

Inteligencia Comercial y Análisis de Mercados: Investigar oportunidades de negocio, 

evaluar tratados de libre comercio (TLC) y realizar prospección de clientes y 

proveedores utilizando estadística, geografía económica y bases de datos globales. 

Gestión Aduanera y Cumplimiento Normativo (Compliance): Manejar correctamente 

la nomenclatura arancelaria, valoración aduanera y la documentación exigida, 

supervisando procesos de desaduanaje y previniendo contingencias o infracciones 

legales. 



 

 

Logística y Distribución Física Internacional (DFI): Coordinar el transporte 

multimodal, optimizar rutas y estructurar cadenas de suministro eficientes para asegurar 

el cumplimiento de las órdenes de compra y venta internacionales a menores costos. 

Finanzas y Medios de Pago Internacionales: Aplicar herramientas de matemática 

financiera para elaborar propuestas de cotización precisas y gestionar instrumentos de 

pago internacionales, minimizando los riesgos comerciales y cambiarios. 

Negociación Intercultural y Multilingüismo: Desarrollar habilidades avanzadas de 

comunicación, oratoria y dominio del inglés comercial (Business English) para dirigir 

equipos multiculturales y cerrar acuerdos en entornos diversos. 

Innovación y Emprendimiento Transnacional: Diseñar planes de internacionalización 

y crear modelos de negocio que impulsen la exportación de productos locales, 

mejorando la competitividad nacional y la balanza comercial. 

 

INTEGRACIÓN CON LAS TENDENCIAS DEL COMERCIO GLOBAL 

Nuestro programa incorpora las dinámicas modernas que están transformando los 

negocios a nivel mundial: 

• E-Commerce Transfronterizo (Cross-Border): Gestión de ventas internacionales 

directas a través de plataformas digitales (marketplaces), resolviendo los retos de 

pagos y envíos en el comercio electrónico global. 

• Nearshoring y Resiliencia en Suministros: Adaptación a las nuevas tendencias 

de reubicación estratégica de proveedores e industrias para mitigar riesgos 

logísticos y aprovechar ventajas geopolíticas. 

• Digitalización del Comercio Exterior: Uso de software de gestión empresarial 

(ERP) y plataformas digitales para sistematizar transacciones, garantizando la 

eficiencia, trazabilidad y control operativo en tiempo real. 


